
 

 

 

 

 

 

    

 

 

【新規事業立ち上げのきっかけは？】 

STIHL は、チェンソーシェアナンバーワンブランドです。 

ネット販売等はしておらず、対面販売のみで購入のアド 

バイスからメンテナンスまで行き届いたサービスを提供 

しています。アフターフォローを大切にするメーカーの 

ため、スチールショップの認定取得にはメーカーの認定 

サービスを提供できる人材を確保する事や修理工房など 

メンテナンスできる環境を整えるなど厳しい条件があり 

ますが、建設業・林業関係者だけでなく、進化の著しい 

バッテリーモデルなど一般ユーザーにも手に取ってもら 

うきっかけになればと思い新規事業として立ち上げまし 

た。今後はチェンソーの目たてや利用法などのミニ講習 

会等の企画を考えていきたいです。また、建設業向けの 

カナモノ等も豊富に取り揃えております。便利にご利用 

いただければと思います。（本村氏） 

 

 

【どんなお店にしていきたいですか？】 

気軽に相談できるお店にしていきたいです。商品は買っ 

て終わりではありません。愛用すればするほどメンテナ 

ンスも必要になってきます。そんな時、お客様に寄り添 

いながら、長く製品を使っていただける様にサポート 

していきたいです。（山田氏） 

 

 

【最後に一言】  

もともと林業関係の仕事をしていたので、STIHL 製品を 

愛用していたこともあり、縁あって専門店の店長を仰せ 

つかりました。日々勉強の毎日ですが、少しずつ成長し 

ていける環境に感謝しております。これからも STIHL 製 

品の良さを発信しながら、楽しんでいただける店をめざし 

ていきます。（山田氏） 

 

 

 

 

 

第１０回目の今号は、商業再生支援事業を利用して新規事業の『STIHL
ス チ ー ル

 Shop
シ ョ ッ プ

』を立ち上げた

(株)ホンムラの代表取締役社長の本村氏と、店長の山田氏にお話しを伺いました。 



 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

【編集後記】 

 昨年６月、STIHL製品を販売からメンテナンスまで手掛ける販売店として本社隣にオープンされました。 

 チェンソーと言うと、重たく音が大きいイメージですが、実際に持ってみるとバッテリーモデルなどは

思ったより軽く、音も静かで驚きました。 

 店内はたくさんの STIHL 製品がきれいに陳列されており、店長の山田さんの親しみやすい人柄も相まっ

て、とても和やかな雰囲気で取材をすることが出来ました。 

 一般のお客様にも、是非気軽に立ち寄ってみて頂けたらと思います。 

 

●商業再生支援事業とは？ 

 ・市内における商業機能の維持・向上、快適な買い

物環境の創出による地域経済の活性化を促進す

るための支援制度 

 

◆活用例 

 ・小売業、サービス業、娯楽事業等の開店や事業 

承継に要する経費 

 ・移動販売、宅配支援事業の運営費（燃料費や車検

費用等）や車両・設備購入の補助 

 ご来店お待ちしております！！ 


